®

Die ORGANISATION FUR
GESCHAFTSEMPFEHLUNGEN

Bewerbung zum BNI-Chapter o ax

I"] Person, Beruf und Tatigkeit des Bewerbers BNI-Marketingprogramm
‘ Name
Beantragte Berufssparte
‘ Firma
‘ StralRe
\ PLZ Ort Dauer der Teilnahme [[] 2 Jahre []1Jahr
\ Telefon Fax Aufnahmegebiihr € 150, € 150,
Jahresbeitrag € 1.380,-- € 780,
‘ Mobil Geb.Tag
19% Mehrwertsteuer € 290,70 € 176,70
‘ E-Mail ‘ Rechnungsbetrag € 1.820,70 € 1.106,70
‘ Webseite
Produkte und/oder Dienstleistungen ﬂ Za hlung
(beschreiben Sie lhre Kernkompetenz) ‘ N . .
[] Bankiiberweisung ] bar [] Lastschrifteinzug

(siehe Riickseite)

BNI-Bankverbindung:

Berufserfahrungen, Ausbildungen, Abschliisse

E Bitte beantworten Sie die folgenden Fragen:

‘ a. Handelt es sich bei der beantragten L
Berufssparte um lhre Haupterwerbs- O Haupterwerbstzitl.gkelf
oder um eine Nebenerwerbst3tigkeit? [J Nebenerwerbstatigkeit

EEhrenkodex

‘ b. Wie lange arbeiten Sie schon fiir die obengenannte Firma
bzw. wann haben Sie Ihre Firma gegriindet? 1. Ich werde meine Produkte und Dienstleistungen stets in der zugesagten

‘ Qualitdt und zum zugesagten Preis liefern.
c. Sind Sie bereit, spatestens um 7:00 Uhr anwesend

2u sein und bis 8:20 Uhr zu bleiben? [Ja [] Nein 2. Ich werde den Mitgliedern und den von ihnen empfohlenen Interessenten
3 i gegeniiber aufrichtig sein.
‘ d. Sind Sie bereit, den BNI-Regeln 3. Ich werde gegenseitiges Wohlwollen und Vertrauen sowohl unter den
und Richtlinien zu folgen? [1Ja [[] Nein BNI-Mitgliedern als auch zwischen den BNI-Mitgliedern und den von ihnen

‘ empfohlenen Interessenten fordern.
e. Haben Sie zur Kenntnis genommen, im Falle lhrer

) 4. Ich verpflichte mich, mit den mir empfohlenen Interessenten Kontakt aufzu-
Abwesenheit einen Vertreter zu entsenden? [JJa [] Nein

nehmen.

f. Was glauben Sie, zu diesem Chapter beitragen zu kénnen? 5. Ich werde den Ehrenkodex meines Berufes achten und ihn einhalten.*

6. Ich werde BNI-Mitgliedern stets positiv und hilfsbereit gegentiberstehen.

(Liegt ein schriftlicher Verhaltenskodex einer Berufsgruppe vor, erganzt
dieser den Punkt 5.)

“ Bitte geben Sie Ihre Geschaftsreferenzen auf der letzten Seite Punkt E an.

g. Welchen beruflichen bzw. anderen Netzwerk-Organisationen gehoren Sie an?

Mit der Unterzeichnung dieser Bewerbung akzeptiere ich die Allgemeinen
‘ Geschaftsbedingungen als verbindlich und verpflichte mich, den Ehrenko-

h. Sind Sie bereit, Aufgaben im Chapter zu libernehmen? []Ja [] Nein dex und die BNI-Regeln einzuhalten und die Pflichten zu erfiillen.
i. Wie haben Sie von BNI erfahren? Datum Unterschrift des Bewerbers (siehe [1])
j- Wer hat Sie zu Ihrem ersten BNI-Treffen eingeladen? Vielen Dank fiir Ihre Bewerbung. Diese wird vom Mitgliederausschuss

gepriift. Die Aufnahme in ein BNI-Chapter erfolgt nach der positiven
Antwort des Mitgliederausschusses und nach vollstandiger Bezahlung
des Rechnungsbetrages.

k. Waren Sie schon einmal Mitglied eines BNI-Chapters? []Ja [J Nein Kopie fiir BNI-Direktion Copyright © BNI, ED-D o8/2010



Lastschrifteinzug

Hiermit ermachtige ich (Name/Chapter/Region)

die von mir zu entrichtende Gebiihr mittels Lastschrift einzuziehen.

‘ Name der Bank:

‘ BLZ:

‘ Kto.Nr.:

‘ Kontoinhaber:

Ort, Datum, Unterschrift:




E Geschaftsreferenzen

Bitte nennen Sie zwei Geschéaftsreferenzen

Nur fiir den Gebrauch des Mitgliederausschusses

Informationen und Referenzen gepriift? O JA [ NEIN

‘1. Name

Im Falle der Nichtannahme:

Besteht ein Konflikt mit der
| Position Geschaftstatigkeit eines Mitglieds? 0 JA [J NEIN
‘ Firma Anmerkungen
‘ Telefon
‘ Telefax
E-Mail
Geschaftsbeziehung (kurze Beschreibung)
Bewerbung angenommen: [ JA [J NEIN
Datum Unterschrift fiir den Mitgliederausschuss

‘2. Name

‘ Position

‘ Firma

‘ Telefon

‘ Telefax

‘ E-Mail

Geschaftsbeziehung (kurze Beschreibung)

Kopie fiir Chapter Copyright © BNI, ED-D 08/2010



Allgemeine Geschiftsbedingungen

BNI ist ein internationales Dienstleistungsunternehmen im Marketingbereich
der BNI Enterprises Inc., Upland, CA 91786 - 4377 USA. Lizenznehmer fir
Deutschland-Osterreich ist die BNI GmbH & Co. KG, Erdbergstralke 32-
34/3/9, A-1030 Wien. Als unabhangiger Franchiseunternehmer ist der regio-
nal zustandige BNI-Direktor der Vertragspartner der antragstellenden Person
(siehe Ziffer 1 auf Vorderseite); im Folgenden auch BNI genannt.

BNI bietet ein Marketingprogramm fiir Geschéaftsempfehlungen an. Die Philo-
sophie von BNI beruht auf der gegenseitigen Unterstiitzung und dem Engage-
ment der Personen, die sich einer regionalen Unternehmergruppe (Chapter)
anschlieBen: Wer gibt, gewinnt! Gegenstand der Leistung ist die Organisation
und Durchfiihrung der Unternehmer-Treffen in den einzelnen Chaptern so-
wie das vorgenannte Marketingprogramm. Dementsprechend wird bei einer
Mitgliedschaft kein Erfolg geschuldet. Es findet auf den Vertrag Dienstver-
tragsrecht Anwendung. Bewirtungskosten sind in der Leistung von BNI nicht
enthalten.

Die Zugehdrigkeit zu BNI und die Mitgliedschaft in einem BNI-Chapter richten
sich nach diesen Allgemeinen Geschéftsbedingungen, dem BNI-Ehrenkodex
sowie weiteren, schriftlich festgehaltenen Regeln und Richtlinien, die dem
Mitglied ausgehandigt werden. Das jeweilige Mitglied anerkennt, akzeptiert
ausdricklich in und mit seiner Bewerbung die nachfolgenden Bestimmungen
als fiir sich verbindlich.

1. Aus jeder Geschéftssparte bzw. jeder Branche kann jeweils nur eine
Person Mitglied eines BNI-Chapters werden. Uber Streitfragen entscheidet
der Mitgliederausschuss.

2. Mitglieder kdnnen nur einen Haupterwerbszweig vertreten, nicht jedoch
ein Nebenerwerbsgeschaft.

3. Naturliche Personen kénnen zur gleichen Zeit nur einem BNI-Chapter
angehdren. Juristische Personen als solche kénnen keinem BNI-Chapter an-
gehdren; sie benennen jeweils eine natirliche Person fur die Mitgliedschaft.
Juristische Personen kénnen in mehreren Chaptern durch verschiedene na-
turliche Personen vertreten sein. Sie sind berechtigt, diese auszutauschen.
Ziffer 5. dieser AGB gilt hinsichtlich der Zustimmung des Mitgliederausschus-
ses flr juristische Personen sinngemafs.

4. Bei Antragstellung sind eine einmalige Aufnahmegebuihr und ein jahr-
licher Betrag fur die Teilnahme am BNI-Marketingprogramm im Voraus zu
bezahlen (siehe Ziffer 3 auf Vorderseite). Juristische Personen zahlen fir die
tatsachlich teilnehmenden Personen einzeln.

5. Die Aufnahme in ein Chapter erfolgt nach der Bezahlung der Kosten
gemal Ziffer 3 oben und nach der Annahme der Bewerbung durch den Mit-
gliederausschuss des Chapters. Hierdurch kommt der Vertrag zwischen BNI
und der antragstellenden Person fir die erste Vertragsperiode zustande und
es entstehen die Zugehdrigkeit zu BNI und die Mitgliedschaft im BNI-Chapter.
Der Vertrag beginnt riickwirkend mit dem Datum der Bewerbung. Aus verwal-
tungstechnischen Griinden werden Bewerbungen vom 1. bis 15. eines Mo-
nats auf Monatsbeginn, spatere Bewerbungen auf den ersten des folgenden
Monats bezogen. Stimmt der Mitgliederausschuss der Aufnahme nicht zu,
werden bezahlte Betrage zurlickerstattet.

6. Nach der Aufnahme in ein Chapter oder in eine Kerngruppe, die ein neu-
es Chapter aufbaut, werden keine Betrége zurlickerstattet, auch dann nicht,
wenn die mit der Mitgliedschaft verbundenen geschaftlichen Erwartungen
nicht erflllt, die Treffen nicht oder nicht mit der vorgesehenen Haufigkeit oder
Teilnehmerzahl abgehalten wurden oder das Mitglied nicht teilnehmen konnte
oder ausgeschlossen wurde.

7. Das Mitglied hat innerhalb von 60 Tagen nach der Aufnahme in das
Chapter ein Mitgliedererfolgstraining zu absolvieren.

8. Jedes Mitglied hat 3 Monate vor Ablauf der Mitgliedschaft zu erklaren, ob
es seine Mitgliedschaft verlangern will und gegebenenfalls einen schriftli-
chen Verlangerungsantrag an den Mitgliederausschuss zu stellen. Wenn der
Mitgliederausschuss der Verlangerung zustimmt, ist der im Verlangerungs-
zeitpunkt gultige Mitgliedsbeitrag langstens 4 Wochen vor Beginn der Ver-
langerungsperiode zu bezahlen. Die Zustimmung des Mitgliederausschusses
oder deren Verweigerung muss nicht begriindet werden und ist nicht anfecht-
bar. Punkt 19. gilt analog.

9. Der jahrliche Betrag fir die Verlangerung der Teilnahme am BNI-Mar-
ketingprogramm ist 30 Tage vor Ablauf der bisherigen Mitgliedschaftsdauer
zur Zahlung fallig. Erfolgt die Zahlung nicht vor dem ersten Meeting nach
Ablauf der bisherigen Mitgliedschaftsdauer ist ein Verspatungszuschlag von €
20/CHF 30 geschuldet.

10. Die Treffen der BNI-Chapter finden wdéchentlich statt und beginnen
punktlich um 7.00 Uhr morgens und enden um 8.30 Uhr. Die Mitglieder sind
verpflichtet, rechtzeitig zu erscheinen und bis zum Ende des Treffens hieran
teilzunehmen.

11. Mitglieder dirfen wahrend eines Zeitraums von sechs Monaten bei
hochstens drei Treffen fehlen. Von der Anwesenheitspflicht ist ein Mitglied
nur bei schwerwiegenden Grlinden, so bei langfristiger Krankheit, Operation,
Kuraufenthalt usw. oder bei der Erfullung von birgerlichen Ehrenamtern bzw.
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gesetzlicher Birgerpflichten, ausgenommen. Das Mitglied kann aus diesen
Griunden bis zu acht Wochen fernbleiben, wenn es dies dem Chapter vorher
anzeigt, die Gebuhren fir diesen Zeitraum bezahlt und versucht hat, fir die
Dauer der Abwesenheit eine Ersatzperson zu stellen. Die Mitgliedschaft wird
hierdurch nicht unterbrochen.

12. Die Mitglieder sind angehalten, Geschéftsempfehlungen und Besucher
zu den Treffen mitzubringen. Die Chapter kénnen eine Mindestanzahl an
Geschéftsempfehlungen oder Besuchern festlegen, die Voraussetzung fir
die Fortsetzung oder Verlangerung der Mitgliedschaft ist.

13. Besucher dirfen an Treffen bis zu zweimal teilnehmen.

14. Wenn die Berufssparte eines Besuchers in Konflikt mit der Berufssparte
eines Mitglieds steht, ist es Sache des Mitglieds, den Mitgliederausschuss
hierauf hinzuweisen, bevor der Besucher als Mitglied aufgenommen wird.

15. Wenn ein Mitglied die Berufs- oder Geschéftssparte wechseln mdchte,
muss eine neue Bewerbung fiir mindestens 12 Monate gestellt und die Zu-
stimmung des Mitgliederausschusses fiir den Wechsel eingeholt werden.

16. Tritt ein Mitglied infolge Orts- oder Branchenwechsels aus einem Chap-
ter aus, so erhalt es bei einer noch verbleibenden Mitgliedschaftszeit von min-
destens einem Monat eine entsprechende Gutschrift. Die Gutschrift verjahrt
nach zwei Jahren. Sie kann bei Aufnahme in ein BNI-Chapter weltweit einge-
16st werden (siehe Ziffer 17 unten).

17. Falls ein Mitglied den Wohnort oder die Branche wechselt, kann es — mit
vorheriger Zustimmung des zustandigen BNI-Direktors — das Chapter wech-
seln. In diesem Fall hat das Mitglied beim neuen Chapter eine neue Bewer-
bung fiir mindestens 12 Monate zu stellen (siehe Ziffer 5 oben). Verfligt das
Mitglied Uber eine Gutschrift gemaR Ziffer 16 oben, wird der gutgeschriebene
Betrag auf die Teilnahmegebihr angerechnet. Lautet die Gutschrift Gber mehr
als sechs Monate, so kann sich die Bewerbung auf diese Dauer beschranken.
Das Mitglied hat das Mitgliedererfolgstraining erneut zu absolvieren.

18. Werden Beschwerden Uber ein Mitglied vorgebracht, tberpriift der Mit-
gliederausschuss diese im Rahmen seiner Moglichkeiten und trifft geeignete
MaRnahmen. Dem zusténdigen BNI-Direktor ist das Recht vorbehalten, die
Mitgliedschaft ohne Angabe von Griinden zu beenden.

19. Missachtet oder verletzt ein Mitglied die Allgemeinen Geschéftsbedin-
gungen, den BNI-Ehrenkodex, die BNI-Regeln und Richtlinien, absolviert es
das Mitgliedererfolgstraining (Ziffer 7 oben) nicht, erfillt es die minimalen
Ziele des Chapters in Bezug auf die Anzahl weitergegebener Empfehlungen
oder mitgebrachter Besucher nicht oder gibt sein Geschaftsverhalten Anlass
zu Beschwerden, so kann es aus dem BNI-Chapter ausgeschlossen werden.
Der Mitgliederausschuss kann zuvor eine Probezeit gewahren. Die Entschei-
dung Uber den Ausschluss trifft der Mitgliederausschuss. Ziffer 6 oben ist an-
wendbar.

20. Der zustandige BNI-Direktor ist befugt, anstelle des Mitgliederausschus-
ses zu entscheiden oder dessen Entscheidungen zu andern.

21. BNIkann in jeder Stadt oder Gemeinde ein oder mehrere Chapter errich-
ten.

22. Das Mitglied darf nicht gleichzeitig Mitglied in anderen Organisa-
tionen sein, die ebenfalls nur eine Person je Branche zulassen und deren
Hauptzweck die Weitergabe von Empfehlungen ist.

23. Mit der Unterzeichnung der Bewerbung anerkennt die antragstellende
Person die vorstehenden Allgemeinen Geschéaftsbedingungen als verbindlich
und verpflichtet sich, den Ehrenkodex und die BNI-Regeln einzuhalten und
die Pflichten zu erfiillen.

24. Die antragstellende Person willigt ein, dass die im antragenthaltenen
oder im Verlaufe der Zugehdrigkeit zu BNI dem Chapter oder der BNI-Direk-
tion bekannt gegebenen Daten durch BNI nur fir interne Zwecke verarbeitet,
genutzt und bereitgehalten werden. Die Daten kénnen BNI-Mitgliedern zu-
ganglich gemacht werden. BNI gewahrleistet, dass ohne ausdrickliche Zu-
stimmung des Mitglieds keine Daten an Dritte weitergegeben werden.

25. Dem Mitglied zugangliche Daten von anderen Mitgliedern dienen ihm
fur die Weitergabe von Empfehlungen. Dem Mitglied ist es nicht gestattet, die
Daten ohne ausdriickliche Erlaubnis der betreffenden Mitglieder zu Werbe-
zwecken zu nutzen (z. B. fir Werbeversand, Newsletter per E-Mail usw.) oder
Mitgliederverzeichnisse in gedruckter oder elektronischer Form an Besucher
oder Dritte weiterzugeben. Die Weitergabe von Angaben Uber Mitglieder im
Rahmen einer Empfehlung fallt nicht unter diese Bestimmung.

26. BNI haftet nicht fir seine Mitglieder. Sie sind weder Erflllungs- noch
Verrichtungsgehilfen von BNI. Die Haftung von BNl ist auf Vorsatz und grobe
Fahrlassigkeit beschrankt.

27. BNI behalt sich das Recht vor, die Allgemeinen Geschaftsbedingungen,

BNI-Regeln und Richtlinien zu &ndern. Die Anderungen sind verbindlich, so-
bald sie dem Mitglied in geeigneter Form bekanntgegeben wurden.

Copyright © BNI, ED-D 08/2010
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